DOGRGKA /

Trop bien ensemble

i

Vous souhaitez :
» Devenir votre propre patron avec le soutien d'un réseau dynamique
» Entreprendre sur un marché « plaisir » en forte croissance
* Rejoindre une enseigne qui réinvente les codes de son secteur




« ll'y a 8 ans notre premier magasin ouvrait ses portes. Notre objectif était
de créer un nouveau concept d'animalerie centré sur I'expérience client.
Aujourd'hui nous sommes fiers du chemin parcouru et des résultats du
pilote et de nos premiers franchisés.

Si vous aussi vous souhaitez innover sur le marché de I'animalerie,
rejoignez nous ! »
Grégory Vayssettes & Erwan Estevan

Un marché en plein développement

50,5% 5,4 milliards +23%

des Frangais d'€ par an de progression
posseédent au moins un avec une croissance pour les animaleries
animal de compagnie général a +6% spécialisées

(étude Prom’Animal 2021)

DO&KA a été pensé pour offrir une expérience client ‘
unique et mémorable. Nous avons a coeur de créer
une relation de simplicité et de confiance avec nos
clients en leur apportant tous les conseils
nécessaires pour prendre soin de leurs animaux.

Une image de spécialiste renforcée par la
présentation originale et commercante de nos
produits via une charte architecturale claire et
efficace. Et les résultats sont la : 85 % de nos clients
ont la carte de fidélité.

Nos produits

Nous apportons un soin tout particulier au référencement, en choisissant a la fois des
produits d'appel mais aussi plus techniques. Une boutique DO&KA, c’est plus de 8.000
références pour le bien-étre des animaux et des collections exclusives.

Nous travaillons a réduire notre impact environnemental en proposant des produits
locaux ou origine France, bio ou naturels, croquettes, friandises et jouets en vrac, sacs
cabas réutilisables...



10 bonnes raisons de nous rejoindre

Un secteur en pleine croissance basé sur le bien-étre animal
Une jeune enseigne qui réinvente les codes de son secteur
Un concept magasin abouti offrant une expérience client optimale DO&KA
Une équipe de professionnels a vos cotés L I
Une formation personnalisée pour vous et votre équipe

Un accompagnement sur mesure pendant toute la durée de votre contrat
Des outils de gestion et un intranet collaboratif

Des outils de communication et des opérations commerciales récurrentes
Une centrale d'achat avec des tarifs négociés et des contrats de distribution
exclusive

Des partenaires référencés pour I'équipement de votre magasin

Accompagnement a la construction du projet et a I'ouverture
Transmission de nos méthodes éprouvées et formalisées dans nos
manuels de savoir-faire

Formation initiale et continue sur tous les aspects du métier

Soutien personnalisé pendant la durée de la relation contractuelle
Réunions collectives de franchisés, commissions produits, séminaires
Outils de communication collaboratifs gréace a notre intranet

9 En balade

« Une belle rencontre qui nous a permis d'ouvrir deux magasins.
Le suivi de nos projets et la mise en place du concept DO&KA nous a
aidé a devenir rapidement des animaleries incontournables sur
Clermont I'Hérault et Millau. »

Marie et Jean Frangois Faustin -
DO&KA Clermont I'Hérault & Millau



Devenir franchisé DO&KA

Un local visible et accessible :
e 400 a 600 m2 en zone périurbaine
e Parking de 15-20 places

Un contrat équilibré :
e Contrat de franchise d'une durée de 7 ans
Droits d'entrée : 17 000 €
Redevance de fonctionnement : 5 % @‘
Redevance communication: 1 %
Frais informatique : 100 €/mois

Un business model performant : /
« Investissement global de 300 000 € DDI][I
e Apport personnel : 100 000 €
e Un CA moyen de 1 000 000 € pour un magasin de 450 m2 a maturité

Votre profil
e Vous savez manager une équipe et gérer un centre de profit
Vous avez une forte capacité de travail en raison de I'amplitude horaire
Vous étes tourné.e vers l'action et |a satisfaction client
Vous étes enthousiaste, ambitieux.se et flexible
Vous avez I'esprit réseau

Vous vous reconnaissez ?
Alors rencontrons nous !

contact@doetka.fr

0784731975
0 275 route de Nimes >

34170 Castelnau-le-Lez




